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Статус Партнёра
Департамент DCG
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DCG Reseller Status – только DCG

Финансовый год Леново: с 1 апреля по 31 марта
2017 Lenovo Internal. All rights reserved.

REGISTERED

- Утвержденная 
регистрация на портале 
LPC (www.lenovopartner.com )

SILVER

- Активный профиль на 
LPC

- Ежегодный оборот:

• Мск/Спб: $80 
000

• Регионы:   $50 000

- Наличие сертификатов

• * 1 продавец

- Тренинги по фокусным 
продуктам и 
инструментам

* Продукты

* Регистрация DR

* Получение цен

* Контакты

* Конфигуратор

GOLD

•- Активный профиль на 
LPC

- Ежегодный оборот:

•Мск/Спб: $200 000

Регионы:   $100 000

- Наличие сертификатов

* 1 продавец

* 1 технарь

- Web страница Леново

PLATINUM

- Активный профиль на 
LPC

- Ежегодный оборот:

Мск/Спб: $1 000 000

Регионы: $500 000

- Наличие сертификатов

* 1 продавец

* 2 технаря

- Web страница Леново

- Утвержденные решения

http://www.lenovopartner.com/
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Программа сертификации DCG

Программа подготовки:

• E-Learning

• Lenovopress.com

• Lenovo Certified Enterprise Server Sales

• Lenovo Certified Technical Sales Professional

• Lenovo Certified Storage Sales

• Lenovo Certified Converged HX Sales

Запись на экзамен ( Москва, Новосибирск или онлайн ): http://webassessor.com/lenovo

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.

www.LenovoPartner.com

http://webassessor.com/lenovo
http://www.lenovopartner.com/
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Статусный сертификат DCG 2017

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.
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Бонусная программа
Департамент DCG
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Distributor Incentive Program – Q4 2017
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DCG Distribution Program

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

Key elements

 Targeted TopSeller SO & incremental SI rebate accelerator

 Enhanced incentives for high-end products & Solutions

incl. Nutanix / SAP Hana / DataCore / SDS
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4.0%

HE/Solns.

1.0%

DCG Distributor typical benefits 

All Products 1.0% 1.0%=

Flat rebate

5.0%

Max %

=

Partner Type

ALL

Product

+

High End 1.0% + 2.0%=

• Predictable rebates with targeted and non-targeted elements

• Enhanced rewards for high-end products & Solutions

• Potential earnings up to 5.0%

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

Solutions 1.0%

+

2.0% 3.0%

=TopSeller 1.0%

TS SO + SI

+
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2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

DCG Distribution Program – Product Matrix EMEA
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DCG Distribution Program T’s & C’s

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED
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Reseller Incentive Program – Q4 2017
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DCG Tier 2 Platinum Program

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

Key elements

 Separation of DCG and PC Schemes

 Enhanced All products rebate gives better predictability of earnings

 Incremental rebate for YOY growth

 Accelerated rewards for solutions sales and services attach (NEW 

for Q4 - Eligible solution list updated to include ThinkAgile SX-

N, SX-M and VX offerings)

 LEAP rebate paid on total revenue rewards skills investment
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Growth

1.0%+

1.0%+

1.0%+

1.0%+

DCG Tier 1 Platinum typical benefits

All Products 2.0% 3.5%=

LEAP 

Enterprise 

Partner

All Products

Flat rebate

4.5%

Max %

=2.0%

Partner Type

Std. Platinum 

Reseller

Product MDF

Eligible Soln or 

P/N Services
2.0% 0.5% 7.5%=++

Eligible Soln or 

P/N Services
2.0%

Soln/Svcs

+ 3.0% 6.5%=

 Predictable rebates with incremental benefits for YOY growth

 Enhanced rewards for Solution sales and services attach

 LEAP Bonus paid on total DCG revenue for eligible partners

 Potential earnings up to 7.5%

0.5%

0.5%

3.0%

LEAP Bonus

1.0%

1.0%

+ 0.5%

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

+

+

+

+
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DCG Tier 2 Platinum Terms and Conditions 

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED
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LEAP Enterprise Partner

Requirements

• LPC Status - Achieve and Maintain Lenovo 

Platinum or Gold status

• Certification - 2 employees must have Three 

(3) entry-tier certs with minimum of One (1) 

Sales and One (1) Technical Cert

(achievement of new Hyperconverged Cert and 

Storage cert will count towards the sales 

certification requirement)

• Sign and Accept LEAP agreement

Benefits

• LEAP Enterprise Partner logo – Lenovo 

Enterprise Partner Mark for use in Marketing 

Collaterals, etc.

• Business Development Funds (BDF) – One 

time Sign Up bonus - 5K USD (as a part of 

standard quarterly payment cycle for the quarter 

qualified)

• Rebates – 1% on Total Lenovo Data Center 

Portfolio Sales

• Technical Support – Access to premium LETS 

support 

• Co-marketing – Consideration for Lenovo Co-

marketing programs

• Priority access to Product Trainings, Launches, 

and Events

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED
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DCG Tier 2 Gold Program

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

Key elements

 Separation of DCG and PC Schemes

 Enhanced All products rebate gives better predictability of earnings

 Incremental rebate for YOY growth

 Accelerated rewards for solutions sales and services attach (NEW 

for Q4 - Eligible solution list updated to include ThinkAgile SX-

N, SX-M and VX offerings)

 LEAP rebate paid on total revenue rewards skills investment
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1.5%

+ 5.5%

Growth Solns/Svcs

1.0%

Partner Type

DCG Tier 2 Gold typical benefits

All Products

Std. Gold 

Reseller
Eligible Soln or 

P/N Services
1.5% + 3.0%

Flat rebateProduct

 Predictable rebates with incremental benefits for YOY growth

 Enhanced rewards for Solution sales and services attach

 LEAP Bonus paid on total DCG revenue for eligible partners

 Potential earnings up to 6.5%
2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

Max %

=

1.0%+ 2.5%=

1.0%

LEAP

1.5%

+1.0%

All Products

LEAP Enterprise 

Partner
Eligible Soln or 

P/N Services
1.5% + 3.0%

1.0%+

+

1.0%+ 3.5%=

6.5%=
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DCG Tier 2 Gold Terms and Conditions 

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED
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DCG Tier 2 Silver Program detail

Key elements

 Simple, predictable rebate paid on total DCG revenue

 No Minimum threshold

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED
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DCG Tier 2 Silver Terms and Conditions 

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED
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LBP – Lenovo Bid Portal
Департамент DCG
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Домашняя страница – www.LenovoPartner.com

Выбор DCG 

или PCG

Основные элементы 

портала

Инструмент LBP

http://www.lenovopartner.com/
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Запрос DR – Deal Registration 

– Красный статус – нельзя зарегистрировать сделку на этого заказчика. К таким относятся Глобальные заказчики

– Желтый статус - другой партнер уже имеет регистрацию на данного заказчика

– Серый статус – другой партнер запросил регистрацию на того же заказчика и ждет решения по запросу

– Зеленый статус – значит у вас уже есть регистрация на данного заказчика, сделанная коллегой вашей компании

– Синий статус – значит ваш коллега уже сделал запрос на регистрацию сделки и ожидает решения

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.

Делайте поиск по 

ИНН
1234567891

На латинице

Без ООО, АО, ИП…
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Получение цены от дистрибьютора без его участия

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.

1. Цена до скидки

2. Цена в проект от 

дистрибьютора

3. Подтверждение 

полученной цены 

(после уже запрос 

доп. скидки)
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Запрос дополнительной скидки

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.

Опция 2: Запрос 

дополнительной 

скидки

Опция 1: Получение 

контракта
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Просмотр складов и отправка контракта дистрибьютору

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.

Подтверждение и 

выпуск контракта
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Кто кого защищает

ГЛОБАЛЬНЫЕ 

ЗАКАЗЧИКИ (GA)

СМБ ЗАКАЗЧИКИ

(SMB)

КРУПНЫЕ И ГОС. 

ЗАКАЗЧИКИ (REL)

• Выделенные продавцы на 

каждого заказчика

• LBP не обрабатывает

• Вся работа только через 

GA продавцов

Гаврилина Анна ( annagavr@lenovo.com )

Синяговская Екатерина ( esinyagovsk1@lenovo.com )

Диденко Евгений (edidenko@lenovo.com )

Семенова Ольга (petrovao@lenovo.com )

• Работа через 

партнерских менеджеров

• Все через LBP

• Цена и доп. скидки через 

SMB продавцов

Гордиенко Ирина ( igordienko@lenovo.com )

Губина Ольга ( ogubina@lenovo.com)

Миков Евгений ( emikov@lenovo.com )

• Выделенные продавцы на 

каждого заказчика

• LBP и внутренняя CRM

• Цены выдает REL продавец

Гос. сектор

Гринев Дмитрий ( dgrinev@lenovo.com )

- Жеребцов Всеволод ( vzherebtsov@lenovo.com )

- Забегалов Иван ( izabegalov@lenovo.com )

Фин. сектор и Телеком

Березовский Денис ( dberezovsky@lenovo.com )

- Бобров Роман ( rbobrov1@lenovo.com )

- Соловьев Сергей ( ssoloviev@lenovo.com )

- Константинов Ростислав (rkonstantino@lenovo.com )

Производство, Энергетика, Ритейл

Запорожец Дмитрий ( dzaporozhets@lenovo.com )

- Степин Александр ( astepin@lenovo.com )

Нефть и Газ

Шаталов Вячеслав ( vshatalov@lenovo.com )

- Герасимов Павел ( pgerasimov@lenovo.com )

- Левин Александр ( alevin@lenovo.com )

Deal registration Даутова Тина ( tdautova@lenovo.com )

mailto:annagavr@lenovo.com
mailto:esinyagovsk1@lenovo.com
mailto:edidenko@lenovo.com
mailto:petrovao@lenovo.com
mailto:igordienko@lenovo.com
mailto:ogubina@lenovo.com
mailto:emikov@lenovo.com
mailto:dgrinev@lenovo.com
mailto:vzherebtsov@lenovo.com
mailto:izabegalov@lenovo.com
mailto:dberezovsky@lenovo.com
mailto:rbobrov1@lenovo.com
mailto:ssoloviev@lenovo.com
mailto:rkonstantino@lenovo.com
mailto:dzaporozhets@lenovo.com
mailto:astepin@lenovo.com
mailto:vshatalov@lenovo.com
mailto:pgerasimov@lenovo.com
mailto:alevin@lenovo.com
mailto:tdautova@lenovo.com


The Lenovo Top Choice Program

Making TopSeller easier

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED
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Lenovo Top Choice – Overview

• 95% of the top selling Lenovo DCG 
products for small deals (100-300 parts)

• Servers, Storage and Options

• A winning, pre-discounted  sell out price

• Fixed for a full calendar quarter

• Fully delegated to our Distributors

• Available in a delegated web mode or as 
instant bids

Introducing…

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED
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Lenovo Top Choice – Key Benefits

Touch less Web 

Sites

Bids

TopSeller servers

Options at c-price

Instant Bids via 

LBP

CRM Special Bids 
via Lenovo sales reps

Touch less Web 

Sites

Bids

Top Choice
Delegated Web Mode

Top Choice
via LBP

Instant Bids via 

LBP
Always Top Choice 

prices or better!

CRM Special Bids 
via Lenovo sales reps

0 to €5K*

€5K to €100K

€100K +

• You get a winning price for servers and options starting at zero

• You can advertise and process these on web sites

• You can use the same price for web purchase or small bids

• Small bids can be quoted and contracts release in less than 20 minutes

• There is no arbitrage across the Lenovo price mechanisms

TODAY FROM JULY!

* The minimum clip level for Instant Bids varies by country and by 

currency; check with your Lenovo rep for details 

For more information on Top Choice including full program Terms & Conditions, please consult the Top Choice Distributor Guide 

which is available from your Lenovo representative or Lenovopartner.com

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

http://www.google.co.uk/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=0ahUKEwjM6fCr0a7UAhUGOCYKHR28BKcQjRwIBw&url=http://socialsolihull.org.uk/schoolsites/bishop-wilson/new-solihull-college-courses/&psig=AFQjCNELGFgIatHm2OCU2-eGs8L7jOCt1w&ust=1497024577727503
http://www.google.co.uk/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=0ahUKEwjM6fCr0a7UAhUGOCYKHR28BKcQjRwIBw&url=http://socialsolihull.org.uk/schoolsites/bishop-wilson/new-solihull-college-courses/&psig=AFQjCNELGFgIatHm2OCU2-eGs8L7jOCt1w&ust=1497024577727503
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http://www.google.co.uk/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=0ahUKEwjM6fCr0a7UAhUGOCYKHR28BKcQjRwIBw&url=http://socialsolihull.org.uk/schoolsites/bishop-wilson/new-solihull-college-courses/&psig=AFQjCNELGFgIatHm2OCU2-eGs8L7jOCt1w&ust=1497024577727503
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Partner Engage Dashboard
“Your progress, results and rewards all in one place”
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One Partner dashboard – reporting, QTD status and much more

Welcome to the Partner Engage Portal, the rebate 

program of our Lenovo Partner Program.

This is the enhanced site for our partners to accept their 

targets, monitor their performance and claim rebates

2017 LENOVO  ALL RIGHTS RESERVED

One site – www.lenovopartnerengage.com for CDI reporting, target acceptance, weekly track and direct payment
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Программа LEAP
Департамент DCG
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Как получить личный бонус
Учи, Продавай, Получай награду и Выигрывай!

Продавай и зарабатывай

▪ Сообщай дистрибьютору свой 

партнерский номер

▪ Отмечай в программе свои 

персональные продажи и 

получай баллы

Выигрывай

▪ Стань самым умным и 

богатым вместе с Леново

Получай награду

▪ Получи свою персональную 

карту Master Card

▪ 4 балла равны 1 USD 

Учи и зарабатывай

▪ Более 20 модулей обучения 

по важным темам в DCG

▪ Проходи обучение и получай 

баллы

Команда поддержки: service@LenovoLEAP.com www.LenovoLEAP.com

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.

mailto:service@LenovoLEAP.com
http://www.lenovoleap.com/
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Как зарегистрировать продажу

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.
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Дополнительные баллы

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.

Получите от 400 до 6 000 баллов LEAP за продажи решения SUSE Manager

и продуктов с артикулами, участвующими в акции Lenovo SUSE.

Получите до 4 000 премиальных баллов за каждую продажу 

продуктов с артикулами RedHat. Пройдите оба учебных модуля по 

RedHat, если вы еще не завершили их, и получите 800 баллов LEAP.

От 200 до 500 бонусных баллов LEAP за продажу 

участвующих в акции артикулов VMware vSphere и 

vSAN в течение ограниченного времени.
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Как забрать личный бонус

!

2017 Lenovo Internal. All rights reserved.



Разные приятности
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amorozov@Lenovo.com 


